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Amerikan Ticaret 

Servisi 

Hizmetinizde:

ABD-Türk İş 

Geliştirme ile Türk 

Rekabetine Destek



ABD’den Satın Almanın Sebepleri:

 Kalite. ABD ürünleri ve hizmetleri mükemmel kalite anlayışı ve 

yenilikçiliği ile bilinir.

 Yüksek Ürün Standartları. ABD’deki işletmeler küresel alanda 

rekabetçi olmaktan ötürü gurur duyarlar. ABD hükümeti, yüksek 

ürün standartlarını ve sıkı güvenlik gereksinimlerini zorlar.

 Ticaret ve Proje Finansmanı: ABD firmaları rekabetçi 

finansman getirebilir.

 Müşteri Hizmetleri. ABD'deki işletmeler en üst düzeyde müşteri 

memnuniyeti ve satış sonrası servisi en yüksek düzeyde 

sağlamaktadır. ABD firmaları yerel gereksinimleri ve tercihleri 

karşılamak için sizinle birlikte çalışacaktır. 

 Dürüst İş Uygulamaları. ABD şirketleri iş yaparken mesleki 

ahlak kurallarına çok dikkat ederler.



Türk-Amerikan İş İlişkilerinin 

Gelişimiyle İlgili Son Durum

• 2009 İkili Ticaret: 10.7 milyar $;

• 2010 İkili Ticaret (Eylül’e kadar):10.4 milyar $, aynı 

2009 yılının dönemi boyunca % 37 artış.

• ABD’de Türk yatırımı: Yaklaşık 1 milyar $;

• 2007 yılına damgasını vuran Türk yatırımı ise 

Ülker’in 850 milyon $’a Godiva’yı alması;

• Türkiye'deki ABD yatırımı: 7 milyar $’ı aşkın 

yatırımı vardır. Bu sayıya Avrupa iştirakleri dahil 

değildir.

• Türkiye’nin güçlü ekonomik icraatına bağlı olarak 

artan Amerikan yatırımları.



Türk-Amerikan İş İlişkilerinin

Gelişimiyle İlgili Son Durum

• 2010: Türkiye, dokuz öncelikli pazardan biri 

olarak açıklandı;

• Temmuz 2010’da Amerikan Eximbank kredi hattı 

1 milyar $ olarak açıklandı.

• Denizaşırı Özel Yatırım Şirketi (OPIC): Finans, 

sigorta ve özel sermayeye 3 milyar dolarlık 

portföy;

• Ticaret ve Kalkınma Ajansın (TDA) bilişim ve 

iletişim teknolojileri, enerji ve altyapı konularında 

aktif;

• Her iki hükümet ikili ticari ilişkilerin 

genişletilmesi üzerine odaklandı.



Türk-Amerikan İş İlişkilerinin 

Geliştirilmesinde Önemli Sektörler

Yenilenebilir ve Geleneksel Enerji

Sağlık ve Tıp Teknolojisi

Çevre Ekipmanları ve Hizmetleri

Savunma Ekipmanları ve Hizmetleri

Tarım ve Gıda İşleme

Otomotiv 

Bilgi ve İletişim Teknolojileri

İnşaat

Plastik Malzemeler ve İşleme
Source: Country 

Commercial Guide 2010



Türkiye'deki ABD Ticaret Servisi: 

Misyonu ve Yapısı

- Küçük ve orta ölçekli işletmelere 

odaklanarak imalat ve hizmet 

sektörlerinde ABD ve Türkiye arasındaki 

ticari işlemleri kolaylaştırmak;

- Çeşitli ticari ilişkiler kurmak amacıyla 

Amerikan ve Türk firmalarını 

buluşturmak. (ortak girişim, 

distribütörlük, temsilcilik);



Türkiye'deki ABD Ticaret Servisi: 

Misyonu ve Yapısı

- Ankara’da ABD Büyükelçiliğinde; 

İstanbul’da ABD Baskonsolosluğunda ve 

İzmir’de İzmir Ticaret Odası Binasında 

ofisleri vardır;

- İş geliştirme stratejilerinize destek 

vermek üzere hem ABD hem de 

Türkiye’de güçlü iş ilişkilerine sahip iki 

dil bilen profesyonel çalışanlar.



•Müşterilerimizle iyi iş ilişkileri geliştirme 

önemlidir;

•Biz işimize tedarikçilerin ihtiyaçlarını anlamakla 

başlıyoruz. Bilgimiz ve kaynaklarımızla 

tedarikçilere ulaşmak ve mal ve servis tedarik 

etmek çok daha kolay bir görev olacaktır.

•Tedarikçi bulmanıza yardımcı olabilir ve 

sonrasında sizinle çalışmaya devam ederek başka 

Amerikan firmaları ile ek iş fırsatları da 

sağlayabiliriz.

Sizi En Uygun Amerikan İş Fırsatları 

ile Buluşturuyoruz.



Türk Firmalarına Sunulan 

Hizmetler

 Tedarikçi Tanımlama: Bu sayede yeni ürün, 

teknoloji ve hizmet teklifleri arayan Türk 

firmaları için 2-3 potansiyel Amerikan 

tedarikçisi saptayabilir;

 Amerika’da bulunan 100 den fazla büro ağı 

ile, aracıları es geçerek, Türk firmalarının 

üreticiler ile doğrudan anlaşmalarını ve 

böylelikle maliyetin azaltılmasını sağlar.



Türk Firmalarına Sunulan 

Hizmetleri

 Amerika Birleşik Devletlerine giden 

Ticaret Heyetleri: Amerikan 

tedarikçileri ile yüz yüze toplantılar 

sağlamak amacıyla ABD’deki büyük 

fuarlara ticaret heyetleri düzenler;

 İki dili de konuşabilen profesyonel 

çalışanlar eşliğinde VIP kartı alınarak 

konuyla ilgili önemli resepsiyon ve 

uluslararası toplantılara katılım sağlar.



Örnek Durum Çalışması:

Türk-Amerikan İş Başarıları

> Adana merkezli firma atık su ürünleri 

konusunda Nebraska’da birleşik firmayı 

potansiyel ortak olarak belirledi;

> Türk firması ABD’li firmanın itibarı ve 

tecrübesi hakkında bilgi edinmek amacıyla 

ABD’deki yerel ofislerimizle temasa geçti;

> Nebraska yerel büromuz ile koordineli olarak, 

firmanın varlığı ve dünya çapındaki engin 

deneyimi doğrulandı.



Örnek Durum Çalışması:

Türk-Amerikan İş Başarıları

> Adana ve Nebraska merkezli firmalar 

Türkiye'nin diğer bölgelerine 

genişletilmesine olanak tanıyan 

410.000 $’lık sözleşme imzaladılar;

> ABD ve Türk bankaları ile birlikte ABD 

Exim Bankası, dış ticaret finansman 

seçenekleri için muhtemel iş 

genişletmeyi gözden geçirebilir.



Örnek Durum Çalışması:

Türk-Amerikan İş Başarıları

> Çevre sektöründe faaliyet gösteren Bursa 

merkezli firma ABD tedarikçileri ile iş 

yapmak için fırsat aramaktaydı.

> İstanbul ofisimizle iş stratejisini tartıştı;

> İstanbul ofisi ABD’de bazı önemli ticari 

fuarları önerdi.



Örnek Durum Çalışması:

Türk-Amerikan İş Başarıları

> Bursa firması Kuzey Amerika'daki en 

büyük katı atık ve geri dönüşüm fuarı 

olan Waste Expo fuarına katıldı;

> Firmanın ihtiyaçlarını karşılayan 

Amerikan tedarikçiler ile tam yerinde 

tanıştı;

> Distribütörlük antlaşması yapıldı ve her 

iki firma için şirket büyütme sonucuna 

varıldı.



Türk-Amerikan İş İlişkilerini Geliştirme 

Faaliyetine Başlarken

> www.buyusa.gov/turkey (Türkçe) Web 
sitesinden bizim hakkımızda daha fazla 
bilgi edinebilirsiniz;

> Amerikan tedarikçileri ile iş yapma 
isteğinizi görüşmek için personelimiz 
ile randevu ayarlayabilirsiniz;

> Türkiye'deki Amerikan iş ortağınız 
olarak bizimle uzun vadeli ilişki 
kurabilirsiniz.

http://www.buyusa.gov/turkey


Türkiye'deki ABD Misyonu 

Ticaret Servisi

Ankara:
Michael Lally, Ticaret Müsteşarı

Michael.Lally@trade.gov

Thomas Bruns, Ticaret Ataşesi

Thomas.Bruns@trade.gov

İstanbul:
Gregory Taevs, Ticari Konsolos

Gregory.Taevs@mail.doc.gov

İzmir:
Berrin Erturk, Kıdemli Ticaret Uzmanı

Berrin.Erturk@trade.gov
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Bize Vakit Ayırdığınız İçin 

Teşekkür Ederiz!


